
Identi f ier  et  pr ior iser  vos marchés porteurs 
Analyse de la  concurrence 
Développement de votre posit ionnement 
Poser les bases de votre stratégie marketing

Directeur l ’exportat ion
Propriétaires d’entreprises
Directeur marketing
Toute entreprise désireuse de mult ipl ier  ses
occasions d'affaires sur les marchés étrangers

Synopsis de la conférence :  
Comment qual i f ier  et  pr ior iser  une opportunité ? Est-ce
que toutes les occasions sont bonnes à prendre ?
Quel les sont les étapes incontournables pour maximiser
vos chances de succès sur de nouveaux marchés ? Cette
conférence a pour but de sensibi l iser  les entreprises de
la mode souhaitant se développer sur de nouveaux
marchés à planif ier  et  structurer leur projet  d 'expansion
à l ' international .

Les sujets abordés :

À qui  s ’adresse ce webinaire :

H E U R E  :  1 3 H 0 0

CONFÉRENCE 4 

Présentée par:

S u j e t :  C o m m e n t  d i v e r s i f i e r  s e s
m a r c h é s  c i b l e s ?  S t r u c t u r e r  v o t r e
a p p r o c h e  s u r  d e  n o u v e a u x  m a r c h é s
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